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O que você precisa fazer para que seja possível 
alcançar o sucesso em seu negócio.

CONTEÚDO DIGITAL

www.blueconteudodigital.com


blueconteudodigital.com

CONTEÚDO DIGITAL

Texto sobre .........................................................................01

Prá�cas posi�vas para alcançar o sucesso em seu 
negócio ...............................................................................03

Pensamento posi�vo para alcançar o sucesso ....................05

Comprome�mento com o seu negócio ..............................07

Ser exemplo para os colaboradores ....................................09

Ter uma boa gestão financeira ............................................11

Monitorar sempre os concorrentes ....................................13

Sempre estar atualizado .....................................................15

Aconselhar-se com pessoas mais experientes ....................16

Faça tudo regularizado dentro do seu negócio ...................17

Tenha uma excelente relação com seu cliente ...................19

Conclusão ...........................................................................22

sumário

https://blueconteudodigital.com/
https://blueconteudodigital.com/
https://www.facebook.com/blueconteudodigital.oficial/
https://www.instagram.com/blueconteudodigital.oficial/
https://api.whatsapp.com/send?phone=5531987854518
https://blueconteudodigital.com/


01blueconteudodigital.com

Antes, trabalhávamos somente com o marke�ng 
convencional (criação de iden�dade visual, 
papelaria, sites, diagramação de conteúdo, etc.), 
mas em um certo momento, começamos a 
receber muitos pedidos voltados para o 
marke�ng digital.

Olá, tudo bem com você? Permita que nos 
apresentemos!

A criação de ar�gos, E-Books e mídias para redes 
sociais começou a ser muito requisitada e para 
não misturar as coisas a par�r de 2015 
decidimos criar a blue conteúdo digital 
totalmente voltada para este segmento, 
mantendo a blue designer gráfico com o foco de 
origem.

Somos uma empresa que está desde 2005 no 
mercado de marke�ng, porém com o nome Blue 
designer gráfico.

Blue conteúdo digital
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Pensando em ajudar nossos clientes, resolvemos criar esse 
E-Book gratuito com o tema “Prá�cas posi�vas para 
alcançar o sucesso em seu negócio”.

Dessa forma, a missão principal da nossa agência é oferecer 
um serviço de muita qualidade, comparado ao de grandes 
agências que têm valores altos, a custo baixo (comparado 
ao custo de plataformas de freelancers).

Atualmente, na Blue conteúdo digital, somos um grupo de 
20 profissionais, todos com bastante experiência na área de 
marke�ng digital, produzindo produtos e serviços de muita 
qualidade.

Aqui, você irá aprender tudo o que precisa para conseguir 
fazer, u�lizando de prá�cas posi�vas subje�vas, muito 
sucesso com seu empreendimento.

Quer saber mais? Então acompanhe este E-Book até o final!

Todos nós da Blue Conteúdo Digital, designers gráficos, web 
designers e redatores, trabalhamos com um único obje�vo: 
oferecer produto de qualidade e preço baixo para o nosso 
público.

Boa leitura!
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Pensando nisso, resolvemos trazer este E-
Book para mostrar para as pessoas algumas 
prá�cas que fazem o diferencial para elas 
terem sucesso em seu negócio.

Como alcançar o sucesso em seu negócio?

A jornada de um novo empreendedor nem 
sempre é fácil, é preciso admi�r, e é comum 
que surjam muitas dúvidas, principalmente 
sobre prá�cas que devem ser realizadas nesse 
processo.

Essa é uma pergunta que se fazem 10 de 10 
novos empreendedores, que estão entrando 
no mercado em busca dos louros da glória, 
buscando o sucesso profissional e financeiro.

Práticas positivas para alcançar 
o sucesso em seu negócio
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Neste E-Book, você irá aprender o que o “sujeito 
empreendedor” precisa fazer para que seja possível ele 
alcançar o sucesso em seu negócio.

Você irá conhecer aqui prá�cas mais subje�vas, que 
devem ser levadas para o seu dia a dia, como quanto à 
relação com seu cliente ou com os seus colaboradores.

Quer saber mais? Então não deixe de acompanhar esse 
material até o final!

Boa leitura!
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Você acha que o pensamento posi�vo não irá 
influenciar para que seja possível alcançar o 
sucesso em seu negócio?

Po is  sa iba  que  e le  é  ex t remamente 
importante, pois todas as a�tudes e ações que 
você for tomar serão es�muladas pela sua 
mente,  e  ter  uma mente em que os 
pensamentos posi�vos tomam de conta irá 
proporcionar-lhe ir à frente.

Pensamento positivo para alcançar o sucesso
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Pessoas pessimistas ou com pensamentos nega�vos 
tendem não só a ver problemas em tudo, mas também 
acabam sendo impedidas de con�nuar agindo por 
direcionar toda a sua energia para questões 
desnecessárias.

Por outro lado, quem pensa posi�vo e é o�mista tende a 
agregar todas as forças e energias para conseguir 
solucionar os problemas o mais rápido possível, 
encarando-os de frente e aprendendo com cada 
situação.

Aliás, dentro dessa perspec�va está também evitar 
pessoas nega�vas demais por perto, pois elas 
influenciam você nega�vamente e também a 
prosperidade do seu negócio.
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Os hábitos posi�vos são importan�ssimos 
para manter o seu negócio sempre “andando” 
e indo em direção ao futuro, e um desses 
hábitos é o comprome�mento.

O pensamento posi�vo que deve ser 
cul�vado, como visto na dica anterior, acaba 
por proporcionar a criação de hábitos 
posi�vos.

Comprometimento com o seu negócio
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Você precisa envolver-se por completo, doando-se de 
verdade para o seu negócio, de modo que seja possível 
leva-lo ao sucesso como o planejado.

Ter comprome�mento com o seu negócio é sempre lidar 
de frente com todas as responsabilidades que ele exigirá 
de você, não tendo medo de assumir riscos e mantendo-
se sempre focado.
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Você está à frente do seu negócio? 

Então é preciso ser um bom exemplo para os 
seus colaboradores, só assim será possível 
fazer com que eles acreditem em você e 
respondam com alta produ�vidade e bons 
resultados.

Ser exemplo para os colaboradores
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Isso é ser um bom líder, aquela pessoa que inspira 
confiança dos funcionários, os fazem segui-lo e mantem 
eles mo�vados dentro da sua empresa.

Os colaboradores do seu empreendimento são pessoas, 
assim como você, e possuem sen�mentos, emoções e 
enfrentam problemas no dia a dia, e a maioria dos chefes 
parece não ver isso.

Tratar seus colaboradores com uma visão humanizada, 
mantendo-os sempre mo�vados e sendo um 
incen�vador, para que eles sintam prazer no trabalho e 
em estar na sua empresa, é crucial para alcançar o 
sucesso em seu negócio.
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Ou seja, nada mais é do que você controlar o 
que entra e com o que sai, de modo que sua 
empresa esteja, con�nuamente, dando lucro 
e podendo ser man�da funcionando.

A gestão financeira pode ser descrita como 
processos de controle, análise e planejamento 
para gerenciamento do capital do seu negócio, 
além do patrimônio que ele possui.

Ter uma boa gestão financeira
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Um dos principais mo�vos para a maioria das empresas 
“quebrarem” é justamente a falta do gerenciamento 
correto das finanças, que as levam a contrair dívidas que 
não podem ser pagas.

Caso você não tenha muito conhecimento na área, o 
ideal é contar com um profissional que lhe auxilie com 
essa parte financeira para que seja possível alcançar o 
sucesso em seu negócio.
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Uma prá�ca posi�va que pode fazer toda a 
diferença, principalmente para se ganhar 
alguns clientes a mais na “luta do mercado”, é 
monitorar de perto os seus concorrentes.

Dessa forma, você pode observar o que eles 
andam fazendo, de modo a entender o que 
está dando ou não resultados dentro do seu 
mercado de atuação.

Monitorar sempre os concorrentes
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O monitoramento dos concorrentes pode fazer com que 
você possa aprimorar a sua empresa da melhor forma, 
tornando-a diferenciada no mercado e levando-a ao 
sucesso esperado.

É possível também saber o que eles não estão fazendo, 
observando se dentro disso é possível encontrar alguma 
potencial brecha para apostar e conseguir atrair clientes 
para sua empresa.
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Muitos empreendedores acreditam que sabem de 
tudo e que, por isso, não é necessário atualizar-se 
dentro do mercado, o que é um enorme erro.

É preciso sempre estar por dentro das novas 
informações que estão surgindo no mercado, 
sobre os concorrentes que estão aparecendo, 
sobre as novas demandas dos seus clientes, enfim, 
é crucial estar em constante evolução.

Isso é alcançado por meio de cursos, palestras ou 
par�cipações em workshops, não importa qual 
seja a forma pelas quais você vai conseguir a sua 
atualização, o importante é não ficar para trás se 
pretende alcançar o sucesso em seu negócio.

Sempre estar atualizado
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Aliás, essa é uma prá�ca que tem se tornado muito 
comum, com os mais experientes tornando-se 
“mentores” daqueles que estão iniciando hoje no 
mercado.

Ou seja, as pessoas que já chegaram no patamar 
que você deseja alcançar, de sucesso financeiro e 
profissional, tem muito a oferecer de conselhos 
posi�vos na sua nova caminhada e é muito 
importante ouvi-las.

Juntamente com a dica anterior, outra prá�ca 
posi�va para alcançar o sucesso em seu negócio é 
aconselhar-se ou orientar-se com pessoas mais 
experientes no mundo dos empreendimentos.

Aconselhar-se com pessoas mais experientes

CONTEÚDO DIGITAL

https://blueconteudodigital.com/
https://blueconteudodigital.com/
https://www.facebook.com/blueconteudodigital.oficial/
https://www.instagram.com/blueconteudodigital.oficial/
https://api.whatsapp.com/send?phone=5531987854518
https://blueconteudodigital.com/


17blueconteudodigital.com

O grande problema é que muitas acabam 
enveredando para o caminho errado, ou seja, 
querem fazer coisas ilegais para conseguir os 
resultados que desejam.

Qualquer pessoa que começa um novo 
empreendimento tem em mente o obje�vo de 
alcançar o sucesso, isso é um fato.

Isso não é correto e você jamais deve ir por 
esse caminho, que só irá prejudica-lo 
futuramente e pode acarretar em graves 
punições.

Faça tudo regularizado dentro do seu negócio
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Faça sempre tudo dentro da lei, principalmente para 
regularizar a sua empresa e deixa-la funcionando nos 
trâmites legais, visto que isso ainda poderá proporcionar 
alguns bene�cios para você.

Ter um CNPJ traz vantagens como maior credibilidade e 
confiabilidade para o seu negócio, maior segurança em 
casos de fiscalização e até proporciona que você possa 
vir a ter maiores limites de crédito, caso precise um dia.

Fazer o pagamento de todos os seus impostos também é 
outra forma de manter o seu negócio regularizado e 
crescendo, pois a sonegação pode causar problemas 
muito graves para você, incluindo multas e até prisão
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O cliente é o maior patrimônio de qualquer 
negócio, não há como negar isso, pois sem ele 
jamais o seu empreendimento poderá almejar o 
sucesso.

Assim, é preciso trata-los muito bem e ter uma 
excelente relação com todos os seus clientes, 
sabendo o momento de ouvi-los e de agradá-los.

Muitos empreendedores parecem não perceber 
a importância que é dar ouvidos aos seus 
clientes, de modo que ele possa dar um 
feedback, mostrando o que tem achado do seu 
negócio.

Tenha uma excelente relação com seu cliente
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Está tudo bem? Então ó�mo, é preciso con�nuar assim.
Eles estão relatando algum problema? Então você 
precisa conhecer quais são para poder corrigi-los e 
manter os clientes por perto.

Logicamente que é preciso que você valorize todos os 
clientes, para mantê-los sempre por perto e fazer volta-
los até o seu negócio, mas existem esses que são 
diferentes.

Aliás, é preciso criar uma relação poderosa com seus 
clientes, e com muitos deles, principalmente aqueles 
que são mais fieis, ir até um patamar além apenas da 
“clientela”, criando realmente um laço de amizade e de 
companheirismo.
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O fato é que é preciso sempre procurar fidelizar seus 
clientes, não deixando que eles o esqueçam, mantendo-
os sempre por perto e entrando em contato 
constantemente.

Para eles, que trazem um melhor retorno financeiro para 
o seu empreendimento, é sempre possível oferecer algo 
diferenciado, seja um desconto, um brinde ou uma 
promoção.

Acredite: custo muito menos fidelizar alguém que já seu 
cliente para fazê-lo comprar novamente no seu negócio 
do que conseguir um novo passando por todo aquele 
processo do funil de vendas.
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Aqui  na  B lue  Conteúdo  D ig i ta l ,  nós 
oferecemos um excelente serviço necessário 
para nossos clientes e estamos sempre em 
busca de auxiliá-lo a alcançar o sucesso do seu 
negócio.

Como você viu aqui no E-Book, é preciso seguir 
algumas prá�cas posi�vas para conseguir 
alcançar o sucesso em seu negócio.

Essas prá�cas, como visto, são muito mais 
subje�vas (ou seja, rela�vas ao sujeito do 
empreendedor) do que técnicas, mas são 
igualmente importantes.

Colocando-as em prá�ca, garanto que você irá 
conseguir excelentes resultados para o seu 
empreendimento, alcançando os obje�vos 
profissionais e financeiros que estava 
esperando.

Conclusão
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CONTEÚDO DIGITAL

Espero que você tenha �rado o máximo proveito e 
conhecimento desse E-Book gratuito e que ele 
realmente tenha lhe ajudado com as ricas informações 
fornecidas no ensinamento de como ter um negócio de 
sucesso.

Forte abraço e até a próxima!

Se ficou com alguma dúvida sobre o assunto, então 
acesse o nosso site ( ) e h�ps://blueconteudodigital.com/
entre em contato para que eu possamos ajudar você da 
melhor maneira.
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